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1. Genomgång av utlysningen
2. Frågor



Bakgrund
• Historik*
• En del av kommande program för 

acceleration och Öppen 
Innovation för ekosystem 

Vinnova bidrar med:
• Kvalitetsgranskning av processer 

och verksamhet
• Finansiering
• Bidrar till startupbolagens 

affärsförmåga och storbolagens 
innovationshöjning

*Företagsinitierade innovationshubbar i Sverige | Vinnova

Presentatörsanteckningar
Presentationsanteckningar
Genom tidigare satsningar så som: Ericsson garage,Bioventurehub, Synerleap, CampxMobilityXlab, Ignite mflhar Vinnova initierat verksamhet för att effektivisera/accelerera innovations och utvecklingssamarbeten mellan startup och stora företag. Bland annat hade Vinnova ett regeringsuppdrag 2018-19 att starka upp detta , se rapport  Företagsinitierade hubbar.

https://www.vinnova.se/publikationer/foretagsinitierade-innovationshubbar-i-sverige/


Definitioner
• Startupbolag 

(startups/scaleups): Sverigebaserade, 
kunskapsintensiva småbolag som skalar upp sin 
affär internationellt. Behov: utveckla & validera 
erbjudande, affärsmodell & säljprocess. Unga 
småbolag = bolag yngre än 10 år med max. 20 
anställda.

• Etablerade organisationer: privata företag, 
offentliga organisationer. 

• Intermediär: tillhandahåller aktiviteterna med 
startupbolag/etablerade organisationer beskrivna i 
utlysningstexten.

• Matchning (matchmaking): kontakt fås mellan 
startupbolag & etablerad organisation genom 
kvalificerad matchningsprocess -> samarbetsform 
kring innovativa lösningar.

• Innovationssamarbete: samarbetsformer där 
startupbolagets nya lösningar svarar mot behov & 
efterfrågan hos etablerade organisationer – t.ex. 
piloter, så kallade proof of concept o.dyl.



Vad vi vill 
åstadkomma

• Öka affärssamarbeten mellan startup-bolag 
med tillväxtpotential & etablerade 
organisationer

• Hjälpa unga innovativa företag att öka takten i 
sin kommersialisering & accelerera innovativa 
lösningar närmare marknad

• Möjliggöra att etablerade organisationer får sina 
uttalade innovationsbehov uppfyllda, 

Presentatörsanteckningar
Presentationsanteckningar
19 feb stänger 19 april



Vem kan söka?
• Enskilda aktörer
• Konsortier

vinnovas-allmanna-villkor-for-bidrag---2024-flera-projektparter.pdf

Erfarenheter: 
 arbetat med startupbolag
 tillgång till nätverk där startupbolag finns
 tillgång till industrinätverk & andra organisationer
 erfarenhet av att sammanföra startupbolag & organisationer
 vana av olika branscher
 rikstäckande verksamhet

Presentatörsanteckningar
Presentationsanteckningar
 I miljön kan också klinisk relevans och slutanvändarens perspektiv vara representerat av offentlig sektor och vårdgivare, institut samt idéburna organisationer.�

https://vinatet.vinnova.se/globalassets/dokument/4.-styrande-dokument/allmanna-villkor/2024/vinnovas-allmanna-villkor-for-bidrag---2024-flera-projektparter.pdf


Exempel: Sökandes 
aktiviteter

• Kvalitetssäkra att startupbolaget är i rätt mognadsfas för en framgångsrik 
matchmaking

• Coachning inför själva matchmaking-processen

• Stöd kring etablering av ”proof of concept”/pilot samt eventuella 
anpassningar inom ramen för samarbetet med de etablerade 
organisationerna

• Uppföljning av samarbete och relation som resultat av matchmaking-
processen

• Aktiviteter som syftar till att öka startupbolagens internationella 
samarbeten med etablerade organisationer



Finansieringsmodell
• Innovationsbolagen 

mottagare av det statliga 
stödet – inte 
intermediären

• Innovationsbolagen måste 
uppfylla kraven för 
statsstöd enligt någon av 
2 stödgrunder

• Värdet för intermediärens 
tjänst ska anges i mall för 
projektbeskrivning

Presentatörsanteckningar
Presentationsanteckningar
Enligt artikel 22 i Kommissionens förordning (EU) nr 651/2014 av den 17 juni 2014 (det allmänna gruppundantaget, GBER), samt 7 § förordningen (2015:208) om stöd till forskning, utveckling samt innovation.För det fall företaget inte räknas som ett nystartat företag enligt artikel 22, ges stödet i stället som de minimi till företaget enligt Kommissionens förordning (EU) nr 2023/2831om stöd av mindre betydelse.



Stödgrunder 
• Enligt artikel 22 i Kommissionens 

förordning (EU) nr 651/2014 av 
den 17 juni 2014 (det allmänna 
gruppundantaget, GBER), samt 7 
§ förordningen (2015:208) om 
stöd till forskning, utveckling 
samt innovation.

• För det fall företaget inte räknas 
som ett nystartat företag enligt 
artikel 22, ges stödet i stället 
som de minimi till företaget 
enligt Kommissionens förordning 
(EU) nr 2023/2831om stöd av 
mindre betydelse.



Hur mycket kan ni söka?
• Utlysningens totala budget är 30 MSEK

• Beslut tas i konkurrens

• Portföljperspektiv tillämpas på ansökningarna

2025 2026 2027

Upptill 10 miljoner Upp till 10 miljoner Upp till 10 miljoner
30 miljoner i 

budget för 
utlysningen 



• Potential

• Aktörer

• Genomförbarhet

• Hållbarhet och jämställdhet

Bedömningskriterier

Presentatörsanteckningar
Presentationsanteckningar
Potential – verksamhetens processer, resultat och effekterHur väl ansökan beskriver en matchningsprocess med väldefinierade tjänstepaket som fokuserar på att uppnå kvalificerad matchning mellan startupbolag och etablerade organisationer. Detta baserat på förståelsen för respektive parts betingelser, drivkrafter och incitament.Hur väl verksamhetens processer kopplar till tydliga innovationsfaser för startupbolagen samt beskriver kriterier för intagning och utträde av startupbolag och etablerade organisationer.Hur väl ansökan redogör för det genererade värdet och andra positiva effekter som resultat av samarbetet. Här beskrivs värdet i termer av den ömsesidiga förflyttningen i affär för startupbolaget och innovation för etablerade organisationer genom definierade milstolpar och indikatorer.Hur väl ansökan beskriver angreppssätt anpassade för flera olika branscher för att engagera startupbolag och etablerade organisationer.Hur väl ansökan beskriver en rikstäckande förmåga för att engagera startupbolag och etablerade organisationer.Hur väl ansökan beskriver hur etablering av internationella samarbeten uppnås mellan startupbolaget och etablerade organisationer.Aktörer – intermediärens organisation, resurser, och bevisade driftförmåga�I vilken grad sökanden är integrerad i nationella och internationella innovationsekosystemen och verkar i samma nätverk som de startupbolag som är relevant målgrupp för den här satsningen.I vilken grad sökanden är delaktig i flera branschnätverk och har relationer med relevanta organisationer inom privat och offentlig sektor.I vilken grad sökanden har bevisad kapacitet att utföra den sortens matchmaking som avses i denna utlysning. Detta antingen genom egen relevant personal eller relationer till externa rådgivare med dokumenterad erfarenhet av området.I vilken grad projektledaren har tidigare erfarenhet av att leda projekt i samverkan och i en intermediärroll.Genomförbarhet – verksamhetens projektplan för att nå dess resultat- och effektmålI vilken grad projektplanen samt verksamhetens processer och tjänstepaket är realistiska i förhållande till föreslagen budget.I vilken grad sökande gör det troligt att man kommer nå uppsatta mål baserat på föreslagen metodik, milstolpar och nyckeltal.I vilken grad verksamheten uppvisar förmåga till verksamhetsanpassningar baserat på förändrade kund- och marknadsbehov, där intermediären följer upp processerna, identifierar brister och genomför förbättringar.Hållbarhet och jämställdhetHur väl projektet bedöms bidra till klimatomställning genom utvecklade samarbeten mellan startupbolagen och de etablerade organisationerna.I vilken utsträckning projektgruppen har tillgång till relevant kompetens inom hållbarhet och kan förmedla det till deltagande företag.Hur väl sammansatt projektteamet är när det gäller könsfördelning samt hur väl makt och inflytande fördelas mellan kvinnor och män i projektteamet.Hur väl projektets resultat och effekter bedöms bidra till ökad jämställdhet.



Potential – verksamhetens processer, resultat och effekter

• Väldefinierade tjänstepaket för kvalificerad matchning 

• Kopplar till tydliga innovationsfaser

• Redogör för det genererade värdet för parterna

• Angreppssätt anpassade för flera olika branscher

• Rikstäckande förmåga för intag av parter

• Internationella samarbeten

Aktörer – intermediärens organisation, resurser, och 
bevisade driftförmåga

• Integrerad i nationella och internationella 
innovationsekosystemen och verkar i samma nätverk 
som de startupbolag 

• Delaktig i flera branschnätverk och har etablerade 
relationer 

• Bevisad kapacitet i egen personal och delvis externa 
rådgivare att utföra matchmaking

• Projektledarens tidigare erfarenhet

Bedömningskriterier



Genomförbarhet – verksamhetens projektplan för att nå dess 
resultat- och effektmål

• Realistisk projektplanen  i förhållande till budget.

• Måluppfyllelse baserat på metodik, milstolpar och 
nyckeltal.

• Processuppföljning och verksamhetsanpassningar 
baserat på förändrade kund- och marknadsbehov

Hållbarhet och jämställdhet

• Bidra till klimatomställning .

• Relevant kompetens inom hållbarhet.

• Könsfördelning i projektteamet.

• Projektets resultat bidrar till ökad jämställdhet.

Bedömningskriterier



Viktiga datum

Interna och externa 
experter läser och 

bedömer ansökningar

Sökande kan vid behov kallas 
till intervju (11-13 november)

Beredning och besked 
Beslut ut 19 november 

8 november – 19 november

Start för finansierade 
intermediärer.

20 – 22 november 

Sista ansökningsdag kl. 
14:00

31 oktober

Bedömningsmöten



• Vinnova årsredovisning 2023

• Vinnovas inspel till FoI-proposition 2024-2028 | Vinnova

• Horizon Europe guidance on gender equality plans - Publications Office of the EU (europa.eu)

• https://implicit.harvard.edu/implicit/takeatest.html

• Hitta rätt erbjudande om finansiering | Sök bland Vinnovas erbjudanden | Vinnova

• Matchning för affärsdrivet innovationssamarbete med startupbolag | Vinnova

• Företagsinitierade innovationshubbar i Sverige | Vinnova

Viktiga länkar

https://www.vinnova.se/globalassets/publikationer/2024/vinnova_arsredovisning_2023.pdf?cb=20240222135231
https://www.vinnova.se/publikationer/acceleration-mot-en-hallbar-framtid/
https://op.europa.eu/sv/publication-detail/-/publication/ffcb06c3-200a-11ec-bd8e-01aa75ed71a1/language-en/format-PDF/source-232129669
https://implicit.harvard.edu/implicit/takeatest.html
https://www.vinnova.se/sok-finansiering/hitta-finansiering/
https://www.vinnova.se/e/utlysning-2024-03535/matchning-for-innovation-affarsdrivet-2024-03557/
https://www.vinnova.se/publikationer/foretagsinitierade-innovationshubbar-i-sverige/


Tack!

company
/vinnova /vinnovase/vinnovasevinnova.se

Utlysningsansvarig: samer.yacoub@vinnova.se

Vinnovas e-tjänsterAnsök här: 

https://etjanster.vinnova.se/public/login?returnUrl=https:%2F%2Fansok.vinnova.se%2Futlysning%2F86c6d33d-a829-4e17-7ecd-08dce6c54c67%3Fopencall%3Dtrue%26lang%3Dsv


Frågor?
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